ORO DE ORIGEN

DOCUMENTADO

El origen tiene rostro.
El oro tiene futuro.

Del barequeo de subsistencia a una cadena formal y trazable con acceso a los

mercados del mundo.

24 quilates 99,8 % 100 kg/mes
Oro refinado Pureza objetivo Capacidad inicial estimada
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EL ORIGEN IMPORTA Comercio especializado en oro

Una cadena con proposito

La confianza comercial comienza en el territorio y acompafa el metal hasta el
comprador.

; : ; Y : .
MINERIA DE SUBSISTENCIA - BAREQUEO - ORIGEN

El barequeo es una forma de mineria de subsistencia con herramientas manuales.
La oferta se articula con personas inscritas, cuya produccién y ventas puedan
documentarse. Para el minero, una cadena formal abre acceso a relaciones
comerciales verificables.

EL PAPEL DE COOPAUJIL

La cooperativa articula compra, refinamiento con aliados especializados y
comercializacién licita de oro, plata y platino, con registro de origen, cantidad y
transacciones.

35¢g 62.700

promedio mensual por minero de mineros de subsistencia de oro inscritos
subsistencia; maximo: 420 g al afio. en Génesis (ANM, dic. 2025).
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DIAGNOSTICO TERRITORIAL Comercio especializado en oro

Dos mapas en uno

La intensidad de explotacién reportada por departamento y las zonas donde COOPAUJIL
articula proveeduria son capas distintas.

EXTRACCION REPORTADA 2025 5 1 , 3 t

Limites de 32 departamentos + Bogota D. C.
explotacién asociada a regalias,

2025.

(@ 57,2 t

oro exportado en 2025, ficha

e ANM.

@®) PRINCIPALES ORIGENES
2025 - TONELADAS

Antioquia 36,0
]

Chocé 9,4

—

Bolivar 2,7

-

Caldas 1,2

u

Coérdoba 0,9
San Andrés n

y Providencia

Las series de explotacién y exportacion
miden operaciones y momentos
diferentes.

SHLEECTE <0,5 0,5-2 10 -0t

RED DE PROVEEDURIA EN ARTICULACION

° Sur de Bolivar ° La Guajira
o Bajo Cauca ° Santander

o Chocé-Cérdoba e Catatumbo

Contactos para establecer acuerdos con mineros habilitados; los marcadores indican regiones, no minas
ni volimenes comprometidos.

Fuente: ANM Datos Abiertos, 2025 (consulta 26/10/2026); ficha Oro 08/2026.
Limites: geoBoundaries gbOpen, CC BY 4.0. Valores redondeados.
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LA OFERTA
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Oro refinado para el mercado

Una propuesta que combina abastecimiento inicial, control de calidad y documentacién
por lote.

EL METAL SE EVALUA, REFINA Y CERTIFICA POR LOTE

PRODUCTO

DISPONIBILIDAD

ORIGEN

CONTROL

OPERACION

Oro de 24 quilates; pureza objetivo del 99,8 %.

Capacidad inicial estimada de hasta 100 kg mensuales, a partir
del inventario de proveedores.

Mineros de subsistencia inscritos y otros pequefios productores
habilitados.

Peso, ensayo de pureza y certificados de laboratorio por lote.

Presentacion, precio, destino y frecuencia acordados en cada
contrato.

Dossier de cada lote: procedencia, comprobantes de compra, regalias, trazabilidad, ensayo,
custodia y documentos de exportacién.
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e COOPAUIIL
MODELO COMERCIAL Comercio especializado en oro

Responsabilidades claras

La operacion une actores especializados. Cada eslabdn aporta evidencia para que el
comprador reciba un lote verificable.

01 ORIGEN Y ACOPIO

® Explotador habilitado
Acredita capacidad, origen de la produccion y regalias.

® COOPAUJIL
Compra y revende; organiza proveedores y registra la cadena.

® Agente o gestor
Origina oportunidades y coordina con facultades expresas.

02 TRANSFORMACION Y CUSTODIA

® Planta de beneficio
Procesa, funde o transforma el mineral.

® Laboratorio y refinador
Muestrea, ensaya, refina y certifica la pureza.

® Logisticay seguro
Custodia el metal y documenta cada traslado.

03 EXPORTACION Y DESTINO

® Comercializadora / exportador
Consolida, controla y tramita la salida del lote.

@® Banco y aduanas
Canalizan pagos y formalizan la operacién aduanera.

@® Comprador internacional
Recibe, verifica y paga conforme al contrato.

Derechos y obligaciones: se concretan en contratos de suministro, servicio, intermediacion,
custodia y compraventa segun el papel efectivo de cada participante.
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COMERCIO RESPONSABLE Comercio especializado en oro

La ruta regulatoria colombiana

La exportacién se prepara desde la primera compra, no en el punto de embarque.

Habilitacion del origen
Verificar explotador autorizado y documento de procedencia: certificado de
< origen o declaracién de produccion, seguin corresponda.
Comercializador acreditado
_ Inscribir y mantener vigente en RUCOM a los actores obligados, incluida la
ry cooperativa si compra y comercializa regularmente.
Trazabilidad y regalias
(o) Registrar transacciones en la plataforma de trazabilidad aplicable; conservar
d \) facturas, cadena de compras y comprobantes de regalias.
Control del lote y del cliente
Ensayo de peso y pureza; contrato, custodia, seguros y revision de
A contrapartes y fondos.
Visto bueno y aduana
Tramitar visto bueno de ANM por VUCE; presentar SAE y documentos soporte
9 ante DIAN; embarcar y obtener declaracién de exportacion.

Marco de referencia: Ley 685/2001; Ley 2056/2020; Decretos 1073/2015 y 2234/2023; Resolucién 759/2024;

régimen aduanero vigente.
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HOJA DE RUTA Comercio especializado en oro

De la constitucion al primer envio

Los hitos no fijan fechas comerciales: avanzan cuando sus soportes estan completos y el
primer lote estd listo.

° Cooperativa constituida LOGRADO

COOPAUJIL define su mision, gobierno y capacidad de contratacion.

Habilitacion operativa SIGUIENTE
Registro y acreditaciones que correspondan; RUCOM, trazabilidad, cuentas y

controles.

03 Proveedores en contacto

Establecer acuerdos con mineros inscritos y revisar origen y capacidad.

Opcion de zona franca

Acordar con el comprador alquiler o compra de espacio en Zona Franca de Bogota y
evaluar su régimen.
Lote piloto

Compra, ensayo, refinamiento, peso y custodia documentados.

Contrato de exportacion

Comprador, precio, pago, destino, seguro y logistica definidos.

Primera exportacion
Visto bueno ANM, SAE/DIAN, embarque, recepcién y pago.

Consolidacion

Despachos recurrentes y ampliacion gradual de la red.

NAUAM conecta origen, conocimiento y mercados.
Zona franca: opcién a estudiar con el comprador; el espacio por si solo no confiere
beneficios ni sustituye permisos. www.nauam.com
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